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Broker assicurativi ramo cauzioni
Specialisti per aziende e non solo

Giovedi
23 Gennaio 2014

g ontratti di appalto,
_Rimborsi lva, Oneri di
Urbanizzazione, con-

tributi pubblici, iscrizioni ad albi
di categoria, compravendita di
immobili.... Sono tanti e tutti i di-
versi i casi in cui. una societa

0ggi pud necessitare di una po-
lizza fidejussoria, ma mai come
in questo caso scegdliere a chi af-
fidarsi diventa parte integrante
del proprio business. La solu-
zione ideale puo essere rappre-
sentata da una societad di
brokeraggio assicurativo specia-
lizzata nell’'intermediazione’ di
questo specifico settore che at-
traverso molteplici collaborazioni
con compagnie assicurative,
opera a supporto di altri brokers
o ‘agenti di assicurazione per
consulenze e intermediazioni,
proponendosi sul mercato di ri-
ferimento come un vero e pro-
prio wholesale, (grossista). E' il
caso appunio della ElletiBro-
ker, societa totalmente dedicata
alle cauzioni con tutto il know —
how che ne consegue e che
proviene dall'esperienza trenten-
nale dell’ amministratore e diret-
tore tecnico Giuseppe Tirelli. La
differenza sostanziale rispetio
alle polizze dei rami danni o vita
consiste nel fatto che in guesto

caso |a valutazione che si fa per
emettere la polizza & diversa dal
solito: non si tratta infatti solo di
stimare la probabilita di rischio di
un sinistro per la particolare tipo-

‘logia di trattativa. ma anche

piuttosto le componenti di ana-
lisi: economica e. patrimoniale
della specifica contraenza. Inol-
tre, per il cliente finale si tratta di
una soluzione economicamente
molto vantaggiosa visto che a
differenza  della  fideiussione
bancaria, dove il soggetto impe-
gna il proprio capitale in prima
persona, & invece la compagnia
ad assumersi il rischio di rila-
sciare una polizza fideiussoria e
quindi 'azienda non & tenuta a
bloccare diquidita con la conve-
nienza che ne consegue.

La difficolta nell’operare in
questo”ambito & -provata dal
fatto che il 70% della clientela
della Elleti Broker & costituito da
consulenze ed assistenza ad
altri broker e agenti assicurativi
non  specializzati  nel ramo;
commercialisti (per tutte Je cau-
zioni legate al settore fiscale e
tributario) oltre a ditte che lavo-
rano con enti pubblici per.la
partecipazione a gare d'ap-
palto. Fondamentale  per lo
svolgimento di una corretia at-
tivita di questo tipo risulta allora
Panalisi preventiva della tipolo-
gia del rischio proposto, la prei-
struttoria (ovvero la valutazione
dei dati di bilancio raffrontati
agli importi da garantire) con il
successivo invio delle richieste
di. quotazione ai garanti pil
orientati alla tipologia di rischio
oggetto della richiesta. E' fon-
damentale poi generare ottimi
rapporti professionali con gli as-
suntori delle compagnie assicu-
rative,  cosi _come  non .va
sottovalutato il tema della pre-
sentazione del rischio che uno
specialista puo svolgere nel mi-
gliore dei modi ed in tempi con-
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